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GOLVIMPORTEN SOKER

Saljare och
Projektledare

AFFARSOMRADE GOLVSERVICE

Vill du utveckla kundaffarer och leda
projekt som ger butiksgolv nytt liv?
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Vi sker en afféarsdriven séljare och B
projektledare med Stockholm och f_i: ==
Malardalen som utgdngspunkt. e T
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/'l SPANNANDE o O KUNNIGA HALLBARA KVALITET
[I ‘I PROJEKT r—m KOLLEGOR LOSNINGAR @ OCH STOLTHET
i butik och publik miljo och starkt team fér golv med lang livsléngd | varje uppdrag

OM GOLVIMPORTEN

Golvimporten ar experter pa terrazzo, natursten,
keramiska golv och andra ytskikt for miljder med hogt
slitage. Vi levererar golventreprenader, renovering och
behandling som skapar slitstarka och tilltalande golv i
butiker, bilhallar, flygplatser, resecenter, kbpcentrum
och offentliga miljer.
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HUVUDSAKLIGA ARBETSUPPGIFTER

Bearbeta och utveckla affarer med nya och befintliga
kunder

Identifiera behov och ta fram lésningsférslag och
offerter

Leda och f&lja upp projekt fran start till fardig leverans
Bygga relationer med butikskedjor, butikschefer, kedjor,
fastighetsagare och férvaltare

Samarbeta med produktion, leverantérer och
underentreprenorer

Ansvara for budget, uppfdlining och kundndjdhet i
egna projekt

Bidra till samordning av férsalining och
projektgenomférande

Omsiéttning Antal anstillda Ambition
ca MO MSEK | ca35 = neamigivazRoch KVALIFIKATIONER OCH ERFARENHET
Ej}:lablerlng I Narfien a +« Erfarenhet av B2B-forsalining mot dagligvaru- och
| t',EammanS S detaljhandeln
' vara nyckelkunder. » (arna erfarenhet av forsaljning mot andra publika miljcer
» Erfarenhet frén bygg, fastighet, golv eller tekniska
tjianster ar meriterande
SYFTE MED ROLLEN « Forstaelse for kalkyl, offerterbete och projektstyrning

Tillsammans med kollegorna inom affarsomradet
driver du férsaljning och projekt inom golvrenovering,
entreprenad, behandling och underhall. Du arbetar
framst mot dagligvaru- och detaljhandeln, men aven
mot kdpcentrum, hotell, restauranger, vard och
offentliga verksamheter.

VI ERBJUDER

« En utvecklande roll i ett vaxande foretag med fokus
pa kvalitet och kundrelationer

e Moajlighet att paverka din arbetsvardag och framgang

« Konkurrenskraftiga villkor, tjanstebil och kontinuerlig
kompetensutveckling.

ANSOKAN

Skicka din ansckan med CV till:
Hakan Ohlsson, affarsomradeschef Golvservice

hakan.ohlsson@golvimporten.se
0704 56 32 40

www.golvimporten.se

God datorvana (Office 365, projektsystem)
B-korkort

PERSONLIGA EGENSKAPER

Affarsdriven, initiativtagande och sjalvgaende
Kommersiellt och losningsorienterat mindset
Strukturerad och van att driva tlera projekt parallellt
Tekniskt intresserad, kvalitetsmedveten och
kundorienterad

Positiv lagspelare med engagemang fér kund och kollegor

PLACERINGSORT OCH RESOR

Du har Stockholms/Malardalen som utgangspunkt,
Arbetsomradet ar framst Stockholm, Méalardalen och norra
Sverige. Resor och évernattningar férekommer ofta,

som besok pa kontoret | Boras nagot tillfélle i manaden.
Du rapporterar till attarsomradeschet Golvservice.
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